
Das Konzept
Unser Konzept beruht auf gut durchdachter Systemgastronomie, 
gepaart mit Einzelhandel.
Dies hat den Vorteill für den Betreiber, dass der Kunde immer eine
gleichbleibende Quälität vorfindet und somit der Markeneffekt  
erreicht wird. 
Durch eine ausgiebige und fachkundige Schulung kann der Betreiber
in kürzester Zeit loslegen und Fehler vermeiden,.
Eine effektive Ladenausstattung erlaubt es dem Betreiber schnell 
und unkompliziert die tägliche Produktion abzuwickeln und den 
Abverkauf optimal zu steuern.
Wir haben durch Erfahrung und fachkundige Partner ein System 
geschaffen, welches dem Lizenznehmer eine solide Basis für den 
Weg in die  berufliche Selbsständigeit bietet.

Zahlen & Fakten
Ladengrösse: ca.25-45 qm + Lager         -
Investitionsgrösse: ab 25.000,-€
Grundgebühr Einstieg 5000,-€
Lizenzgebühr/vierteljährl. je nach Standort/
max.750,-€ ab dem 6ten Monat
in gut frequentierten Lagen, Einkaufszentren
realisierbar in Orten ab 40.000 Einwohnern

Gründerprofil
-Idendtifizierung mit Marke und Produkt
-Erfahrung in selbstständiger Tätigeit
-Führungsqualitäten
-Belastbarkeit,Flexiblität und der Wille sich selber einzubringen
-Spaß an direktem Kundenkontakt
-Serviceorientiert   
 

-Gemeinschaftseinkauf

-Marketing

-Schulung 

-Finanzierungshilfe

-Betreuung

-bereits erprobtes
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Das wichtigste ist und  bleibt  
der Spaß an der Arbeit.
Ein cooles und frisches 

Konzept ist dabei der erste 
Schritt.

Der Wille zum Erfolg und 
Kreativität der zweite.

Und der dritte, die Liebe
zum Produkt.

Wo liegen die Vorteile 
eines 

Lizenzkonzeptes ?

Der eigene Donutstore
als solides und faires Lizenz-
System

Die Idee……………
Der Startschuß für die Donut Bandit´s fiel Ende 2015 mit einem Store in
einem der schönsten Einkaufcenter Norddeutschlands.
Firmengründer Christopher Lorenzen führte diesen Standort 2 Jahre selbst
und entwickelte das Konzept zu einem systemgastronomischen 
Handelssystem, welches dann 2017 an den Start ging.
Im Vordergrund stand die Idee ein faires und wirtschaftliches Lizenzsystem 
zu schaffen, welches die Vorteile eines Francise bietet, jedoch dabei die 
Nachteile wie umsatzabhängige Gebühren, unverständliche Verträge und 
überteuerte Grundinvestitionen hinter sich lässt und dem Lizenzpartner 
einen schnellen wirtschaftlichen Erfolg bietet.


